
für Ihre Zukunft

Das bieten wir Ihnen

  Ein dynamisches und sympathisches Team

  Faire Vergütung nach TVöD-S, einschl. 
  Sparkassen-Sonderzahlung

  Fortbildungs- und Aufstiegsmöglichkeiten

  30 Tage Urlaub im Jahr 
  (in 2021 sogar 31 Tage und in 2022 32 Tage)

  Betriebliche Altersvorsorge

  Variable Arbeitszeiten für eine positive 
  Work-Life-Balance

  Kostenfreie Notfallbetreuung Ihrer Kinder

  und vieles mehr...

Das bringen Sie mit

  Sparkassen- bzw. Bankfachwirt (*gn) oder eine  
  vergleichbare Ausbildung

  mehrjährige, nachweisbare Berufserfahrung 
  in der Finanzierungsberatung für privaten 
  Wohnungsbau 

  nachweisbare Erfahrung in der Plattformbe-
  treuung oder als Vertriebsmitarbeiter eines   
  Finanzdienstleisters

  hohe Vertriebs-, Kunden- und Service-
  orientierung sowie Interesse an Immobilien; 
  mit dem Fokus auf B2B

  gutes Akquisitions- und Verhandlungsgeschick

  ausgeprägte Kommunikationsstärke und   
  die Freude an der Arbeit mit Menschen

  gutes Zeitmanagement und Selbstorganisation

  Zielstrebigkeit und Willen, den persönlichen   
  Erfolg durch die eigene Leistung zu bestimmen

Wenn’s ums Geld geht, zeigt sich der Charakter. Unserer ist typisch norddeutsch. Mit Ecken und Kanten 
und dem Herzen am rechten Fleck. Wie unsere Kunden und die Menschen aus dem Herzogtum. Diese 
Nähe verbindet. Als Lebensbegleiter, haben wir die passende Finanzlösung für jede Lebenssituation 
und beraten unsere Kunden ganzheitlich. Mit knapp 600 engagierten Mitarbeitern und mehr als 
40 Auszubildenden sind wir einer der größten Arbeitgeber und Ausbilder im Kreis. Wir leben hier 
nicht nur, sondern sünd hier ok „to huus“.

Kommen Sie an Bord und unterstützen uns als

Finanzierungsberater (*gn) im Vermittlungsgeschäft 
in unserer Vertriebsdirektion Immobilien mit Standorten im gesamten Kreisgebiet 

Ihre Aufgaben

  „Relationship Manager“ für die zugeordneten Plattformen/Vermittler

  aktive Partnerbetreuung und Akquisition von Vermittlern über unterschiedliche Kanäle

  aktive, verantwortliche Bearbeitung/Abwicklung von Kundenanträgen

  Verantwortlich für das Onboarding von Neukunden

  Nutzung von Cross-Selling-Ansätzen

  Verantwortliches Umsetzen und Weiterentwickeln der Ausrichtung des Vermittlergeschäfts

* geschlechtsneutral

Beantwortung telefonischer Voranfragen: Markus Miethke Vertriebsdirektor Immobilien 
Tel. 0 45 41 / 88 12 14 00

Neugierig geworden? Zeigen wir zusammen klare Kante! Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung - mit Angabe 
Ihrer Gehaltsvorstellung - über unsere Bewerberplattform www.ksk-ratzeburg.de/stellenangebote
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