
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
Herzlich Willkommen bei der Sparkasse – der Top-Adresse für Finanzdienstleistungen.  

+ 2,3 Mrd. EUR Bilanzsumme + über 300 Beschäftigte + 25 Geschäftsstellen + 

Wir suchen einen engagierten Mitarbeiter Vertriebssteuerung (m/w/d), der unser Team in der Spar-
kasse unterstützt und dazu beiträgt, unsere Vertriebsstrategie erfolgreich umzusetzen. 
Wenn Sie eine Leidenschaft für Zahlen, Analysen und den Bankensektor haben, dann sind Sie bei uns 
genau richtig! 
 
Was wir bieten: 

 eine spannende Position in einer renommierten Sparkasse  
 die Möglichkeit, aktiv an der Steuerung und Optimierung des Vertriebsprozesses mitzuwirken 
 eine individuelle Personalentwicklung 
 eine attraktive Vergütung im Rahmen des TVöD-S 
 einen Beitrag zu Ihrer Vermögensbildung und Ihrer späteren Rentenversorgung 
 die Stelle beinhaltet die Option der perspektivischen Übernahme von Führungsaufgaben im Rah-

men der Gruppenleitung 
 verschiedene Angebote im Rahmen unseres Gesundheitsmanagements 
 eine flexible Arbeitszeit, die Möglichkeit zur zeitweisen Tätigkeit im Homeoffice 
 32 Tage Urlaub im Jahr (zusätzlich frei am 24.12. und 31.12.), Urlaubszukauf möglich 

 

Ihre Aufgaben:  

 Regelmäßige Überprüfung und Anpassung von kanal- und segmentspezifischen Planwerten in 
unseren Rechensystemen zur Steuerung der Aktivitäten unseres Vertriebes 

 Konzipieren und Weiterentwickeln der Kundensegmentierung 
 Erstellen von Zielgruppenkonzeptionen (Jugendmarkt, Studenten, Senioren, Unternehmensnach-

folge, Existenzgründer, etc.) 
 Durchführen von Marktforschungsmaßnahmen/Potenzialmessungen Gesamtmarkt, Standort-Mit-

bewerberanalysen 
 

Ihre Skills: 

 Ein betriebswirtschaftliches Fach- / Hochschulstudium mit einschlägiger Berufserfahrung 
 Erfahrung im Bereich Vertriebssteuerung oder Controlling, idealerweise in der Bankenbranche 
 Gute analytische Fähigkeiten und ein ausgeprägtes Zahlenverständnis 
 Sicherer Umgang mit MS Office, insbesondere Excel 
 Teamfähigkeit und Kommunikationsstärke 

Seien Sie die perfekte Ergänzung zu unserem Team und senden Sie uns Ihre Bewerbung über das Be-
werberportal unserer Internetfiliale mit der Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und Ihres Eintrittster-

mins zu: 

https://sparkasse.mein-check-in.de/kreissparkasse-boerde/position-99740 

Sie haben Fragen? 
Herr Christian Busse, Abteilungsleiter Vertriebsmanagement, freut sich auf Ihre Kontaktaufnahme – 
selbstverständlich vertraulich – unter Telefon 03949/911-1800, E-Mail cbusse@ksk-boerde.de 

 

 

 

Wir suchen Sie zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen 

Mitarbeiter Vertriebssteuerung (m/w/d) mit Option auf 
Führungsposition 


